Redegewandt und
argumentationsstark

WIRKUNGSVOLLE RHETORIK &
BUSINESS-KOMMUNIKATION

Prasentationen, Ansprachen und
Wortmeldungen in Meetings gehoren
untrennbar zum Alltag einer jeden
Fiihrungskraft. Professionelle Rhetorik
ist somit ein machtiges Instrument, um
wichtige Botschaften zu vermitteln,
relevante Stakeholder zu iiberzeugen
und Einwanden schlagfertig zu
begegnen.

2 TAGE

Dieses Seminar zeigt praxiserprobte
Techniken fiir wirkungsvolle Rhetorik
und Kommunikation im Berufsalltag.
Erfahren Sie, wie Sie Prasentationen und
Gesprache effektiv vorbereiten, eine gute
Storyline aufbauen, rhetorische Stilmittel
richtig einsetzen und schwierige
Gesprachssituationen souveran
meistern.

* CONSULTING & EXECUTIVE EDUCATION

Managementtxzellenz

Learn and Lead



SEMINARTERMINE
19.01.2022 - 20.01.2022 Wien
(LRT2201)
28.03.2022 - 29.03.2022 Wien
(LRT2202)
07.06.2022 - 08.06.2022 Wien
(LRT2203)
12.09.2022 - 13.09.2022 Wien
(LRT2204)
28.11.2022 - 29.11.2022 Wien
(LRT2205)

SEMINARDAUER
2 Tage

SEMINARGEBUHR
Euro 1.480,- zzgl. 20% USt.
(inkl. Mittagsverpflegung)

UHRZEIT

jeweils von 10:00 - 16:00 Uhr

(Die Seminarzeiten erlauben eine
optimale Verbindung von
Weiterbildung und Beruf. Gleichzeitig
ist das didaktische Konzept so
aufgebaut, dass ein effektiver
Wissenstransfer gewdhrleistet ist.)
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Zielgruppe und Kern-Botschaft

Prasentationen, Reden und Gesprache
gezielt vorbereiten

Anlass und Rede-Ziel klaren

Die Bedurfnisse der Zielgruppe richtig
einschatzen

Den Zweck der Rede bestimmen:
Informieren, Uberzeugen oder
unterhalten

Uberzeugen auf allen Ebenen:
Beziehung, Struktur und Inhalt

Aufbau und Storyline

Die passende Rede-Struktur festlegen:
Von der Einleitung zur Essenz

Der gelungene Rede-Einstieg: Wie Sie
Publikum und Gesprachspartner
,abholen’

Standpunktformel, Dialektischer Flinfsatz

und Problemldsungstechnik

Der Elevator Pitch: Das Ziel systematisch
forcieren

Das Beste zum Schluss: Vision,
Handlungsaufforderung oder Appell

Rhetorik und Sprache

Wirkung sicherstellen: Verstandlichkeit
und Pragnanz

Emotionen erzeugen: Betonung,
Lautstarke, Tempo und Pausen

Durch die Blume: Wie Sie sprachliche
Bilder erzeugen

Storytelling: Wie Sie eine mitreil3ende
,Geschichte’ entwickeln

Rhetorische Stilmittel und Power-
Rhetorik

Schlagfertigkeit, Argumentation und
Uberzeugungskraft

Souveran reagieren bei Lucken und
Versprechern

Gelassen bleiben bei Stérungen und
Unterbrechungen

Einwande entscharfen und in Chancen
verwandeln

Die Einwandvorwegnahme-Technik und
die ,Gerade-weil-Technik

Erfolgreich argumentieren und
Uberzeugen



